HANDY HANDS K

RUPINA

Predbezina sprava §. s. Handy Hands

Obchodné meno:
Sidlo:

Predmet podnikania:
Pocet zamestnancov:
Zakladné imanie:
Finan¢né hospodarenie
k 26. 3. 2015:

Prezident:

VC vyroby:

VP ludskych zdrojov:
VP marketingu:

VP financii:

1. Zhrnutie

Studentska spolo¢nost Handy Hands
Stredna odborna skola obchodu a sluzieb Krupina
vyroba vyrobkov, poskytovanie sluzieb

17

200,00 eur

Vynosy 1 366,40 eur
Naklady 1 220,40 eur
VH Zisk 146,00 eur

Alena FarkaSova
Kristina Beriova
Frederika Buzakova
Nora Vyletelova
Katarina Poliakova

2. Vyrobky. sluzby

2. 1 Antinikotinovy bali¢ek /obr. 1/

Dna 12. marca 2015 na$a firma zorganizovala Antinikotinovd kampan, pretoze sa na nasej
Skole velmi rozsirilo fajCenie. Kampan pozostavala z prezentacii o Skodlivosti fajCenia.
Zhotovili sme antinikotinové balicky, v ktorych boli zuvacky proti fajceniu, koren puskvorca,
jablko, zaujimavé brozurky a 10 tipov ako prestat fajCit. S kamparfiou sme oslovili aj
zamestnancov Mesta Krupina a deviatakov na zakladnej Skole v Krupine. Vyrobili sme ich
10 ks, zatial sa predali 4 ks v cene 5,00 € za kus.

2. 2 Vianoc¢né ikebany /obr. 2/

KedZe vacésina zakaznikov ma doma umelé stroméeky, pri vyrobe ikeban sme stavili
na prirodné materialy. Nase ikebany nadherne rozvonali cely byt, pretoze sme pri ich vyrobe
pouzivali vonave ihliCie a susené ovocie. Na trhu sa tento produkt dobre predaval. Predali
sme vSetko, ¢o sme vyrobili. NajlepSie sa predavali na viano¢nych trhoch, kde bola
konkurencia nizka, pretoze sme boli jediny s takymto napadom. Od konkurencie sa liSil tym,
Ze sme zvolili zivy material. Viano¢nych ikeban sa vyrobilo a predalo 15 ks. Jeden kus stal
5,00 €.
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2.3 Stojan na Sperky zo sadry /obr. 3/

Vyrobny postup bol jednoduchy a konecny vysledok vyzeral velmi dobre. Vo vode sme
rozmieSali sadru a naliali ju do gumenych rukavic. Po zaschnuti sme odstranili rukavicu
a stojan nastriekali sprejom. Ludia mali o tento vyrobok zaujem, pretoze bol originalny
a bezkonkurenény. Stojanov sme vyrobili 10 ks, doposial sa predalo 6 ks. Jeden kus stal
5,00 €.

2. 4 Pleteny nahrdelnik /obr. 4/

O tento produkt nebol na trhu velky zaujem a kupilo si ho malo fudi. KedZe sme pri vyrobe
pouzili obnosené tricka, naklady na vyrobu boli vefmi nizke. Vyhoda oproti konkurencii bola
taka, ze vyrobok bol lacny a ruéne vyrabany. Vyrobili sme 30 ks a predali 8 ks. Cena jedného
vyrobku bola 2,00 €.

2.5 Svietnik /obr. 5/

Z ulomkov Skrupiniek, ktoré sme nalepili na polystyrénové gule sme vytvorili jednoduché
a vkusné svietniky. Vyrobili sme ich 6 ks, predali sa 4 ks, priCom jeden svietnik stal 2,5 €.

2. 6 VeSiaky na topanky /obr. 6/

Vesiaky sme objednali z internetu a vysli nas lacno: 50 ks za 7,50 €. Pomocou kliesti na drét
sme upravili droteny veSiak ako je na obrazku, prefarbili ich farbou v spreji. VesSiaciky sme
dekorovali ozdobnymi papiermi, pripadne menovkami. Doposial sme predali 15 ks
pri predajnej cene 0,40 € za kus.

Dany produkt nebol v podnikatelskom plane. Zaviedli sme ho ako alternativu predaja
podusiek na stoli¢ky, o ktoré zZiaci pri objednavke neprejavili zaujem.

2. 7 Prvy reprezentaény ples SOS obchodu a sluzieb

Dfia 7. februara 2015 sme zorganizovali 1. reprezentaény ples SOS obchodu a sluzieb
v Krupine. Ples sa konal v priestoroch restauracie Slovan club, ktora nam formou sluzby
zabezpecdila prenajom priestorov a veCeru. Na plese sa zuc¢astnili ziaci, profesori a pozvani
hostia v celkovom pocte 75 hosti, cena vstupenky 15,00 €.

2. 8 Biela pastelka, Usmev ako dar, Mikulasske aktivity

Venovali sme sa aj charitativnej €innosti, ktorou bola zbierka pre nevidiacich a zrakovo
postihnutych ludi. Vo dvojiciach sme sa 24. 9. 2014 vybrali do ulic mesta Krupina a taktiez
sme robili zbierku pre organizaciu Usmev ako dar, kde sme davali ludom nalepky v tvare
srdca a brozurky. Vyzbierané peniaze iSli detom do detského domova. Spoluziakov sme
potesili MikulaSskym privitanim a rozdavanim sladkosti.
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3. Marketingova stratégia

\ Oslovme spravnych Fudi v spravhom ¢ase na spravnom mieste

Uz pri zalozeni Studentskej spoloénosti sme si stanovili ciele, oslovit’ nasich zakaznikov inymi
marketingovymi uputavkami, ako boli zvyknuti po minulé roky.

3. 1 Popis trhu a jeho prilezitosti

Velkost trhu - Ziaci strednej odbornej $koly obchodu a sluZieb
- Zamestnanci Skoly

- Obyvatelia mesta Krupina

- Ziaci krupinskych $kél

Potreby zakaznikov - Sezénnost
- Zaujem o originalne vyrobky
- Zaujem o Uzitkové predmety

Konkurencia - Nizka, pretoze na Skole je iba Skolsky bufet, ktory ma
v ponuke hlavne sortiment potravinarskeho tovaru

Pri predaji sme vyuzili nasledovné prilezitosti:
- Vyuzitie predajnych prilezitosti pri vacsich predajnych akciach: Viano¢né trhy Mesta
Krupina, Tradiény pernik SOS0aS Krupina

- Atraktivnost produktov: viano¢né ikebany z prirodnych materialov, celospoloCensky
uzitok antinikotinovej kampane a antinikotinového balicka

- Predaj vyrobkov Sirokej verejnosti v cukrarni Studentsky sen
- Spologensky aspekt utuzenia vztahov v novozalozenej Skole na plese Skoly

- Prezentacia Junior Achievement Slovensko, n. o. v médiach: Krupinské noviny
(Handy Hands $§. s.), Krupinska televizia (ples), Radio Lumen (Biela pastelka),
webova stranka Skoly (podnikatelské aktivity)

3. 2 Obchodné stratégie

- Strategické planovanie — analyzou su€asného stavu a prieskumom trhu (dotaznikmi)
sme si zvolili v podnikatelskom plane metédy a formy propagacie, reklamy, predaja,
predajnych ciest. Zvolili sme priamu predajnu cestu formou oslovenia zakaznika.

- Analyza situacii u podobnych firiem, analyza zmien spravania sa naSich
spotrebitelov, a nasledné zavadzanie nastrojov marketingového mixu (produkt, cena,
podpora a distribu¢na politika)
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3. 3 Predajné ciele

UzZ pri zaloZeni firmy sme si uvedomovali, Ze nie je umenie vyrobit, ale predat produkt.
Pri predaji sme sa riadili nasledovnymi predajnymi cielmi:

- Nacduvaj potrebam zakaznika
- Poznaj hodnoty a prednosti ponukaného produktu
- Ku zdkaznikovi pristupuj s reSpektom a s heslom: Nas zakaznik, nas pan

4. Propagacia
4. 1 Nastroje propagacie

Nastrojom propagdcie nasSich vyrobkov a sluZieb bola predovsetkym reklama. Zvolili sme niekolko
druhov reklamy, ktorou sme podporili nds predaj a vysledky podnikatelskej ¢innosti:

- Plagaty na viditelnych miestach skoly (nastenky, vchod do vestibulu skoly)

- Plagat v kablovej televizii Krupinskej televizie

- Plagaty na webovej stranke nasej Skoly

- Plagaty na Facebookovej skupine nasej Skoly

- Televizny spot v Krupinskej televizii z plesu Skoly

- Clanok v regionélnej tlaci o §. s. Handy Hands

- Reportaz s moderatorkou radia Lumen o zbierke Biela pastelka

- Ucast a reprezentacia na akciach usporiadanych Mestom Krupina, kde ndm vyraznou mierou
pomohla konzultantka z praxe Ing. Marta Murinova

- Vedenie antinikotinovej kampane v priestoroch Mestského uradu Krupina pre zamestnancov

4. 2 Podpora predaja

- Prednégka odborni¢ky z Cerveného kriza v antinikotinovej kampani o $kodlivosti fajéenia,
ktora predchadzala predaju antinikotinového balicka

- Zapredpokladu, Ze pomocou testeru dokaze zdkaznik po mesiaci abstinenciu fajcenia, zarucili
sme sa vratit peniaze

- S predajom jedného vyrobku mali zlavu pri ndkupe iného vyrobku

- Vypredaje

4. 3 Naklady na propagaciu

Nase naklady na propagdaciu neboli az také vysoké, pretoze Krupinska televizia nam umoznila
uverejnenie nasho plesu zadarmo. Medzi ostatné ndklady patril papier (ktorého sme spotrebovali
velké mnoistvo) na plagaty, vstupenky na ples ardzne oznamy o Skolskych akciach, ktoré
organizovala nasa spolocnost. KedZe propagacné materidly na Veltrh Studentskych spolo¢nosti este
nie su dokoncené, ich predpokladana cena sa zatial pohybuje cca 50,00 €.



J. FinanCné zhrnutie

Planovany zisk Redlny zisk
planované prijmy 1575,0 € vynosy 1366,40 €
vydaje 1260,0 € naklady 1220,40 €
pldnovany zisk 246,0 € redlny zisk 146,00 €
Vykaz ziskov a strat k 26. marcu 2015
Naklady Vynosy
501 — Spotreba materialu 121,98 | 601 — Trzby za vl. vyrobky 80,00
513 — N na reprezentaciu 1,77 | 602 — Trzby z pred. sluzieb 1 080,00
518 — Ostatné sluzby 978,80 | 648 — Ost. V z hosp. €in. 206,40
521 — Mzdové N 91,25
538 — Dane a poplatky 26,60
Sucet nakladov 1 220,40 € | Sucet vynosov 1 366,40 €
VH za u. obdobie ZISK 146,00 € | VH za U. obdobie e

Suvaha k 26. marcu 2015
Aktiva Pasiva
211 - Pokladnica 346,00 | 411 — Zakladné imanie 200,00
VH za U. obdobie ZISK 146,00
Sucet 346,00 |Sucet pasiv 346,00

Poznamky:

Na ucte 211- Pokladnica za Uctovne obdobie boli obraty na strane M4 dat 1 566,40 € a na strane Dal
1 220,40 €. Konecny stav na tomto ucte je 346 €.

Na Ucte 331- Zamestnanci boli obraty na strane Ma dat 91,25 € a po vyplateni bol obrat na strane Dal
91,25 €. Konecny stav zdvadzkov k 26. marcu 2015 je 0,00 €.

Na ucte 411- Zakladné imanie sme mali zaciatocny kapital ziskany predajom akcii 200,00 €.

K datumu vyuctovania sme nepredali vSetky vyrobené vyrobky, naklady na vyrobu su o 41,98 € vyssie
ako trzby z predaja. Planovany zisk z plesu bol 213,00 €, redlny zisk bol 206,40 €. Rozdiel bol spdso-
beny nizsim poc¢tom Ucastnikov plesu, ako sme pri planovani predpokladali. KedZe Studentska spo-
loénost bude fungovat do maja 2015, predpokladédme zvysenie zisku.



Prilohy

Obr. 1 Antinikotinovy balicek Obr. 2 Vianoc¢nd ikebana Obr. 3 Stojan na Sperky

Obr. 4 Pleteny nahrdelnik Obr. 5 Svietnik Obr. 6 Vesiak na topanky
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